DEVELOPPEZ VOTRE
ENTREPRISE

CODE : LINK 1

INFORMATIONS PRATIQUES

CONTACT ADMINISTRATIF
Arnaud Ferrandiz
formation@etan-groupe.fr

DUREE DE LA FORMATION
--> présentiel = 07 h
--> e-learning = 00 h

PRE-REQUIS

Aucun

Questionnaire de positionnement
en début de formation.

PUBLIC CONCERNE
Managers, dirigeants et toute
personne en charge de la
communication digitale

LES +

Mise en avant d’outils marketing digital

et mise en pratique.
Suivi personnalisé post formation par
téléphone et sur site pendant 2 mois.

REFERENT PEDAGOGIQUE

Arnaud Ferrandiz, responsable
formation.

METHODES PEDAGOGIQUES

Mise en situation, démonstration,
exercices pratiques.

EVALUATION

Fiche de validation des acquis en fin
de formation.

Reformulation des acquis oralement
apres chaqgue journée.

ACCESSIBILITE

Pour les personnes en situation de
handicap, veuillez nous contacter.

DATES PERSONNALISEES
TARIFS SUR DEVIS
Apres analyse des besoins

MAJ : le 13/09/2024

COMMUNIQUER SUR LINKEDIN
EFFICACEMENT

NOTRE MISSION

% Lo Prendre la main sur votre visibilité sur cette plateforme professionnelle en
& mélant approche théorique et activités pratiques.

OBJECTIFS OPERATIONNELS ET PEDAGOGIQUES

>_ A Tlissue de la formation, les participants seront capables de :
) » Comprendre les fondamentaux de LinkedIn

» Préparer et publier des contenus pour sa page entreprise et sa page

personnelle

» Engager avec la communauté

« Créer des contenus qui émergent

» Elargir son réseau et prospecter

» Définir les KPIs de réussite et suivre ces indicateurs

PROGRAMME

JOUR 1

Fondamentaux Linkedin :

Optimisation profil - Exploration de votre activité LinkedIn et des enjeux
associés - Comment créer et optimiser votre stratégie de contenus (role
des différents formats, créer du contenu et se faire repérer, quand publier
sur LinkedIn, sortez du lot : comment émerger sur LinkedIn)

Comment développer votre sphére d’influence

Mettre en avant ses produits, ses services, son site internet - élargir vos
opportunités business sur Linkedin, créer ou Intégrer des groupes, créer
un événement

Comment exploiter LinkedIn pour de la prospection commerciale :
Ateliers pratiques - Comment créer sa routine LinkedIn
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